
EDUCACIÓN

Sólida experiencia en la gestión de proyectos estratégicos, liderando equipos multidisciplinarios y coordinando iniciativas en
el ámbito académico y empresarial. Experta en planificación, ejecución y cierre de proyectos, optimizando recursos, tiempos y
calidad. He trabajado en el desarrollo de estrategias de exportación e internacionalización en instituciones como ProMéxico,
así como en el ámbito académico, gestionando proyectos clave en la UNAM y en USAID, de mano de Green Tank.  

Con un enfoque en resultados, manejo de presupuestos y liderazgo, transformo ideas en soluciones concretas que impulsan el
crecimiento organizacional.
 

VALERIA 
OLVERA ALVARADO
DRA. CIENCIAS
POLÍTICAS Y SOCIALES

HABILIDADES

55 27 73 29 15

valeriaolveraalvarado@gmail.com

Alcaldía Coyoacán, CP. 04700

EXPERIENCIA LABORAL

Software de administración avanzado como CRM

Conocimiento de metodologías ágiles como SCRUM

Software de diseño avanzado

Manejo integral de Redes Sociales

Análisis de datos con Excel 

Habilidades de negociación y manejo de conflictos

Gestión de equipos multidisciplinarios

Comunicación interpersonal excepcional  

Doctora en Ciencias Políticas y Sociales con orientación en Relaciones

Internacionales, PCPYS-UNAM (Mención Honorífica)

Especialista en Desarrollo territorial sostenible (Universidad Antonio Ruíz de

Montoya, Perú, 2022)

Diplomado en Innovación turística (Escuela Superior Universitaria de Gastronomía y

Turismo, 2022)

Maestra en Administración por el Posgrado de Contaduría y Administración de la

UNAM, 

Licenciada en Relaciones Internacionales, FCPYS-UNAM (Mención Honorífica)

Inglés Intermedio  (Certificación )
Francés Intermedio
Italiano Básico

IDIOMAS 

Profesora de asignatura (International Trade, Desarrollo Organizacional Sostenible en
las Organizaciones, Microeconomía)  

Facultad de Contaduría y Administración,  UNAM.  Enero 2022 - Marzo 2025
Mentorías. Toma de decisiones. Coordinación de equipos. Retroalimentación y seguimiento.

Profesora de Asignatura en Maestría de Derecho Corporativo  (Mecanismo de Solución
de Controversias)  

Asesorías personalizadas. Retroalimentación y seguimiento. Actividades para el desarrollo profesional.  

Universidad del Pedregal. Enero  2025-Marzo 2025 

Gerente de estrategia y orientación 

Gestión de eventos y congresos. Revisión de publicaciones. Relaciones públicas con clientes. Diseño y ejecución de
proyectos editoriales, 

Editorial ISEF. Diciembre 2024-Marzo 2025



Profesora de asignatura IBERO Ciudad de México (Administración de Negocios
Internacionales, Negocios Globales, Franquicias Internacionales, Competitividad
Internacional, Negocios Globales Sustentables)
Universidad Iberoamericana . Agosto 2020-Diciembre 2023 

Líder de proyecto del Marketplace B2B

Diagnóstico y prospección de empresas. Gestión de relaciones empresariales con otros Marketplaces. Campañas con
empresas de logística y sistemas de pago. Evaluación y selección de proveedores. Orientación al cliente. Prospectiva
de relaciones comerciales. Estrategia de marketing. Planeación de eventos nacionales e internacionales.Elaboración de
informes y minutas. Dirección y seguimiento. Feedback para campañas de promoción.  

ProMéxico . Julio 2017-Enero 2019

Mentorías. Toma de decisiones. Coordinación de equipos. Retroalimentación y seguimiento.

Secretaria Técnica del Centro de Relaciones Internacionales  

Atención a estudiantes y profesores. Seguimiento a evaluación de docentes. Gestión de programas de intercambio y
revalidación de materias. Organización de talleres y seminarios. Gestión de redes sociales. Seguimiento a proyectos
académicos. Elaboración de informes. Fomento de colaboraciones.

Facultad de Ciencias Políticas y Sociales. Enero  2019- Agosto 2020 

Profesora de asignatura (Comercio internacional, prácticas profesionales)

Mentorías. Toma de decisiones. Coordinación de equipos. Retroalimentación y seguimiento.

ENES Juriquilla, Querétaro. Julio 2021 -Mayo 2022 

Asistente del Secretario General Lic. V.A. Enrique Romero Sánchez

Elaboración de informes. Documentación y presentaciones. Experiencia con tareas administrativas. Elaborar agendas
anuales. Llevar el control de citas agendas. Reserva de viajes y hospedajes.

Sindicato Nacional de Trabajadores de Hacienda, SAT y Aduanas. Enero  2019- Enero 2024

Auxiliar de ventas INMOBICKA Bienes Raíces 

Prospección y búsqueda de clientes. Seguimiento y cierre de venta. Asesoría personalizada.  Desarrollo de objetivos
para alcanzar metas, Manejo de redes sociales. 

Calz. del Hueso 921-Local 24, Coapa, Granjas Coapa. Septiembre  2020- Enero 2022

Consultora de gestión de proyectos 

Diagnósticos. Diseños de estrategias inclusivas y sostenibles. Coordinación de políticas encaminadas a resultados.
Monitoreo del impacto del proyecto en agentes tecnológicos. Informes y evaluaciones de impacto con metodología
GESI. 

Green Tank . Abril 2024-Octubre 2024 

Profesora de asignatura (Economía de México, Argumentación y expresión escrita,
Turismo internacional, Negociaciones  Internacionales)

Mentorías. Toma de decisiones. Coordinación de equipos. Retroalimentación y seguimiento.

Facultad de Ciencias Políticas y Sociales, UNAM. Enero 2016 - Noviembre 2024

Coordinadora del Seminario de Relaciones Internacionales 

Planificación y gestión de eventos. Coordinación de participación de ponentes nacionales e internacionales expertos.  
Supervisión logística física y virtual. Comunicación y difusión de eventos. Administración del presupuesto. Elaboración de
informes. Investigación. Corrección de estilo y edición de obras. Coordinación de equipos.  

Facultad de Ciencias Políticas y  Sociales, UNAM. Enero 2018 - Diciembre  2024

Subdirectora de Inmobi 360 Soluciones Inmobiliarias 

Llamadas en frío y en caliente. Prospección de clientes. Enfoque consultivo para la venta. Diseño de estrategias comerciales. 

Mango 20 Laderas de San Mateo  Febrero de  2022 - Marzo  2025



Auxiliar de investigación 
Editorial Porrúa. Noviembre 2011-Mayo 2012  
Investigación histórica. Redacción. Elaboración de capítulos de una obra.  

Asistente de investigación del profesor emérito Dr. Edmundo Hernández-Vela Salgado 

Gestión de agenda. Investigación con metodología GESI. Reemplazo de. materiales. Mantenimiento de bases de datos.
Revisión de comunicación escrita. Elaboración de presentaciones y cronologías de política internacional y de política
exterior de México. 

Facultad de Ciencias Políticas y Sociales. Agosto 2013-Julio 2015 

Atención al cliente. Apoyo a las empresas mexicanas para exportar, importar o internacionalizarse. Gestión de relación
con clientes (CRM). Elaboración de bitácoras sobre campañas. Procesamiento de datos.  Seguimiento a usuarios.  

ProMéxico. Julio 2015 - Julio 2017
Promotor de exportaciones (Call center) 


